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                                   PROGRAMA Y FICHA DE INSCRIPCIÓN
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OBJETIVOS DEL WORKSHOP:
Una vez realizado el Workshop habrá logrado los siguientes objetivos: 

· Haber comprendido el fenómeno de Linkedin, claves estratégicas, metodológicas y operativas que les permitan diseñar estrategias corporativas comunicacionales, marketing y ventas basadas en el uso de Linkedin. 

· Poseer herramientas concretas y prácticas para el uso profesional de Linkedin en la empresa aplicado a:

· Personal branding de ejecutivos alineados a la política comunicacional y marca corporativa. 

· Uso de Linkedin Empresa como herramienta de marketing, difusión y posicionamiento de marca. 

· Transformación de cada profesional de la organización en un medio en sí mismo, promotor y difusor de la marca empresa. 

· Uso profesional de Linkedin por el área comercial y ventas que les permitan aumentar sus resultados por sobre un 20 % anual. Mediante una metodología de Identificación, Prospección y generación de reuniones basada en Linkedin.
Dirigido a: Empresarios, equipo de Directores, Gerentes, Subgerentes de áreas comunicacionales, marketing, comercial y ventas B2B de Medianas a Grandes empresas que deseen incrementar sus ventas sobre 20 % anual mediante la implementación de estrategias de social selling basadas en el uso profesional de Linkedin. 

Se recomienda asistir con el equipo corporativo general de la empresa, Dirección General, RRHH, Comunicaciones, Marketing y Ventas. 

Duración: 8 horas. (1 día) 

Fecha: A convenir (Debe ser solicitada con al menos 3 semanas de anticipación y verificarse disponibilidad). 
Horario: 9:00 a 18:00 hrs. (Se puede ajustar). 
Lugar de realización: Dependencias empresas o lugar a convenir. Debe disponer de internet banda ancha y computador por cada alumno. 
Valor:  US$ 4,750 (CL$ 2.850.000 ) hasta 12 profesionales, US$ 367 (CL$ 220.000)  por cada ejecutivo adicional. 
 Cantidad máxima de alumnos 40. 

Incluye: Materiales y diploma de participación
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· Generalidades
· Características de LinkedIn y estructura: Perfil, Contactos, Grupos, Muro, Intereses y Recomendaciones. 
· LinkedIn Personal, 10 Pasos para tener un perfil completo en Linkedin.

· Integración Linkedin con Slideshare. 

· Página Empresa

· Grupos en LinkedIn
· Ventajas y desventajas de la comunicación vía LinkedIn
· Tono de conversación en LinkedIn, claves comunicacionales en LinkedIn. Principales errores comunicacionales y estratégicos en LinkedIn
· ¿Conoces tu Social Sales Index en Linkedin? ¿Por qué es importante y cómo mejorarlo? 
MODULO II: Uso de Linkedin aplicado a Comunicaciones y Marketing
· Claves estratégicas y operativas del uso de la página Linkedin Empresa para posicionamiento de la marca y generación de leads. 

· Alineamiento del perfil personal de cada profesional a la política comunicacional corporativa en Linkedin, potenciando desde el branding personal en linkedin el branding corporativo. 

· Metodología y estrategia de grupos en Linkedin que permiten generar campañas segmentadas a target específicos de alto impacto y bajo costo. 

· Transformación de cada profesional de la empresa en un medio en sí mismo, capaz de posicionar la marca y generar leads calificados. 

Uso de Linkedin aplicado a áreas Comercial y Ventas (Social Selling). 

· Determinación de objetivos 

· Creación de la red target. 15 Técnicas para hacer crecer tu red de contactos en Linkedin.
· Búsqueda segmentada y avanzado de contactos para reuniones de ventas. Metodología de social selling en linkedin para acelerar el cierre de reuniones B2B. 

· Definición de KPIs para Linkedin orientado a ventas. 

· Enfoque de procesos, alineando e integrando CRM con CRM + Social Selling (Linkedin).
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Para proceder a la reserva del curso, siga los siguientes pasos.

1. LLENE LA SIGUIENTE INFORMACIÓN 

Cantidad de profesionales _______? 

Dirección lugar de realización __________________________________________________________? 

Fecha de realización _________? (Debe ser solicitada con al menos 3 semanas de anticipación y verificarse disponibilidad de fecha). 

	Servicio solicitado
	Descripción
	Precio Unitario 
	Cantidad 
	Precio Total 

	Curso Teórico Práctico uso Profesional Linkedin en los Negocios.


	Curso Teórico Práctico uso Profesional Linkedin en los Negocios.
Valor del curso US$ 4,750 (CL$ 2.850.000) hasta 12 profesionales.
US$ 367 (CL$ 220.000) por cada persona adicional.

Tope de profesionales 40.  
Valores incluyen todos los materiales requeridos para realizar el seminario. 

No incluye salones con proyector, computadores, conexiones internet banda ancha buena calidad, coffee breaks, almuerzo, lo cual debe ser dispuesto por el cliente. Si el curso es fuera de Santiago, la empresa debe pagar gastos de traslado y alojamiento del relator. 

50 % debe ser pagado al momento de reservar el seminario. 50 % una vez realizado. 

Obs: En caso de requerir laboratorios computacionales America Digital puede arrendar salas computacionales, servicios de coffee break y almuerzo, valor que será cotizado separadamente. Trabajamos con las salas de CCS, SOFOFA, hoteles. 
	
	
	

	Valor Exento de IVA. Se emiten facturas exentas de IVA. 
	

	TOTAL 
	


	Fecha solicitud cotización: 

	DATOS EMPRESA

	Nombre Empresa:.

	Rut: 
	Teléfono: 

	Giro:  

	Dirección: 

	País: 
	Ciudad:  

	

	DATOS PERSONA QUE SOLICITA RESERVA

	Nombre: 
	Apellido: 

	Email: 

	Cargo: 
	Fono: 


	DATOS ENCARGADO RECEPCIÓN DE FACTURA Y PAGO DE FACTURA

	Nombre:

	RUT:
	Teléfono: 

	Email:
	Cargo:


2. REALICE OC,  DEPÓSITO O TRANSFERENCIA BANCARIA A:
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Para poder ejecutar la reserva del seminario debe realizar el depósito del 50 % del valor total, 50 % restante debe ser pagado una vez realizado el seminario o taller. 
3. ENVIAR COMPROBANTE DEPOSITO O TRANSFERENCIA A info@america-digital.com  
Una vez realizado el depósito o transferencia electrónica enviar depósito o transferencia electrónica y el presente formulario de inscripción llenado a info@america-digital.com .  
4. OTROS CURSOS, TALLERES Y SEMINARIOS
      Recordamos que también se encuentran disponibles los siguientes seminarios para su equipo corporativo de manera cerrada en su empresa:
   Áreas de tecnología y marketing digital: 

· Seminario claves estratégicas en marketing digital 
· Seminario uso de redes sociales en la empresa para potenciar las ventas.

· Curso uso correcto de las redes sociales (Facebook, Linkedin, Twitter) por sus profesionales
· Curso Posicionamiento de su negocio en Google (SEO).
· Curso métricas web para la toma de decisiones estratégicas (Google Analitics).
· Curso email marketing 
· Curso Search Engine Marketing o Google Adwords.

· Curso uso profesional de Facebook en las empresas para potenciar las ventas 

· Curso uso de Linkedin para el desarrollo de carrera y como empresa. 

· Curso uso de profesional de Twitter en las empresas para potenciar las ventas. 

· Curso personal branding y redes sociales 

Áreas de gestión innovación, intra-emprendimiento y modelos de negocios en conjunto con BBG

· Seminario principales fondos de innovación disponibles en Chile desde US$0,05-2 millones.
· Seminario claves estratégicas en gestión de la innovación. 

· Talleres de diseño de modelos de negocios. 

· Curso claves estratégicas en gestión de la innovación. 
5. DUDAS O CONSULTAS

America Digital Incompany
División Capacitaciones 

Magnere 1540, of 1102, Providencia 

Santiago de Chile 

T:56-2-22042034

info@america-digital.com 
             https://congreso.america-digital.com  

CLIENTES
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America Digital realiza el Congreso Latinoamericano de Tecnología y Negocios America Digital – Telecom, TICs, IoT, Mobile, Big Data & Cloud, Fintech, e-Commerce y Marketing Digital.

27  y 28 de Noviembre 2019 Santiago de Chile, Espacio Riesco

Siendo uno de los eventos más importantes de la región, permite a las empresas conocer las últimas tendencias tecnológicas, actualizar conocimientos y generar redes de negocios internacionales. Ver https://congreso.america-digital.com 
America Digital  ha capacitado sobre 5000 profesionales de pequeñas, medianas y grandes empresas en las áreas de Tecnología, e-Commerce, Marketing Digital, Linkedin, Social Selling,  emprendimiento intra-corporativo, gestión innovación y modelos de negocios. 
WORKSHOP USO PROFESIONAL DE LINKEDIN PARA MARKETING Y VENTAS





Aprenderán una metodología corporativa de ventas B2B basada en Linkedin que permita incrementar la productividad de ventas sobre un 20 %. (Ref McKinsey).








PROGRAMA CURSO USO PROFESIONAL DE LINKEDIN PARA MARKETING Y VENTAS �(IN COMPANY) 





FICHA SOLICITUD CURSO LINKEDIN�(IN COMPANY)








BIO ANDES CONSULTING SPA


RUT  76.783.970-7


BANCO DE CRÉDITO E INVERSIONES (BCI) 


CUENTA CORRIENTE N°86100491


EMAIL   � HYPERLINK "mailto:info@america-digital.com" �info@america-digital.com�  


Los Alerces 2715-G, Ñuñoa 


Giro: Consultoría, capacitación y eventos 


T: +56 222042034 








